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Постановка проблеми. Важливість дослідження 

мексикансько-канадських відносин визначається 

процесами інтеграції та глобалізації. Мексикансько-

канадські відносини є моделлю, яка демонструє 

зміну складних відносин між країнами, які входять 

до Північноамериканської зони вільної торгівлі 

(НАФТА). Характерною рисою відносин у рамках 

НАФТА є тісні торговельно-економічні, політичні, 

соціальні відносини обох країн із США [1]. І в той 

час як США є найважливішим партнером на світо-

вому ринку і для Канади, і для Мексики, відносини 

між самими країнами формувалися та проявилися 

лише в ході реалізації проекту НАФТА, який, у свою 

чергу, вплинув на форми двосторонньої взаємодії. 

Асиметрія потенціалів двох країн (різниця природ-

них ресурсів та економічних показників) зумовила 

характер інтеграційного об’єднання, а його аналіз 

демонструє моделі поведінки держав, а також їх 

вплив на комплекс міждержавних відносин. 

У лютому 2014 року під час зустрічі прем’єр-мі-

ністра Канади з президентом Мексики було ого-

лошено оновлений план спільних дій Канади та 

Мексики на 2014–2016 рр., який встановлював чо-

тири пріоритетні напрями для двосторонніх відно-

син: сприяння формуванню конкурентоспромож-

них і стійких економік, захист громадян обох країн, 

підвищення співпраці між населенням та проекту-

вання партнерства на регіональному і глобальному 

рівнях [2]. Тому аналіз динаміки торговельних від-

носин між Мексикою та Канадою за період їх участі 

у НАФТА є дуже актуальним.

Аналіз досліджень і публікацій. Теоретичною 

основою дослідження є праці іноземних та вітчизня-

них фахівців у галузі інтеграції та інтернаціоналіза-

ції господарського життя країн Північної Америки, 

таких як: Є. Ф. Авдокушин, А. Д. Бородаєвський, 

К. Вілсон, М. А. Вільярреал, А. В. Даркін, Л. Доусон, 

Є. Г. Журавська, А. Б. Парканський, О. С. Передрій, 

І. А. Спірідонов, Я. Ф. Фергюссон [3, 4, 5, 6, 7]. 

Однак дослідженню особливостей торговельних 

взаємовідносин між Мексикою та Канадою в аси-

метричному інтеграційному об’єднанні приділялося 

недостатньо уваги. 

Цілі статті. Мета дослідження полягає в аналі-

зі динаміки та особливостей розвитку мексикан-

сько-канадських торговельних відносин у контексті 

їхньої участі в НАФТА. 

Виклад основного матеріалу. За прогнозами 

фахівців міжнародної мережі компаній PwC, до 

2030 року економіка Мексики стане восьмою еко-

номікою світу за рахунок її участі в північноамери-

канській зоні вільної торгівлі НАФТА: вона забез-

печує і буде забезпечувати далі канадський бізнес 

перевагами попиту ринку, що розвивається, з низь-

кими ризиками, маючи два десятиліття досвіду інте-

грованих торгових правил та практик. Таким чином, 
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саме економіка Мексики може стати платформою 

для підвищення глобальної північноамериканської 

конкурентоспроможності [8].

При цьому, наприкінці XX століття економіка 

Мексики пройшла складний і суперечливий шлях 

розвитку. Ще з початку 1990-х років Мексика зітк-

нулася з суттєвими економічними проблемами:

1) неефективність державних механізмів конт-

ролю над ключовими галузями економіки;

2) залежність державного бюджету від нафтової 

ренти, яка різко змінюється через волатильність цін 

на нафту;

3) зовнішній борг і валютна криза;

4) бідність населення та нерівність доходів;

5) неконкурентоспроможність та ізольованість 

вітчизняних галузей промисловості;

6) відсутність довіри з боку зовнішніх інвесторів 

[4].

Мексиканський уряд почав вирішувати ці про-

блеми через проведення внутрішніх реформ у по-

єднанні з зовнішньоекономічною спрямованістю, 

яка включала членство в Генеральній угоді з тари-

фів і торгівлі (ГАТТ), і встановленні більш тісних 

економічних і торговельних зв’язків із США. Ці дії 

та фінансові гарантії з боку США допомогли за-

спокоїти міжнародних кредиторів і стабілізувати 

песо (національна валюта Мексики). Мексика та-

кож отримала пільговий доступ до ринків для своєї 

експортної індустрії (яка тільки почала зароджува-

тися) завдяки підписанню договору про створення 

Північноамериканської зони вільної торгівлі [4].

Країна провела серйозні неоліберальні реформи 

і перейшла до політики інтеграції в рамках глобаль-

ної економіки і усвідомлення необхідності регіо-

нальної економічної взаємодії. Інтеграція Мексики 

в світову економіку зажадала проведення серії пе-

ретворень у всіх сферах національного господар-

ства, а також серйозний перегляд зовнішньоеконо-

мічної стратегії.

В той же час зовнішньоекономічна політика 

Канади в 1980-х роках включала зниження протек-

ціоністських торговельних бар’єрів, щоб дати мож-

ливість канадській промисловості проникнути на 

міжнародні ринки, стати конкурентоспроможною 

і розширити доступ на внутрішній ринок найбіль-

шого торгового партнера – США. Вже до середи-

ни 1990-х років Канада здійснила перехід до більшої 

відкритості зовнішньої торгівлі, і з 1987 по 1996 рр. 

канадський експорт товарів і послуг подвоївся, об-

сяг канадських прямих іноземних інвестицій зріс із 

11 млрд до 37 трлн дол. США, а ВНП Канади збіль-

шився на 33% [4, 9].

Структура канадського експорту також зміню-

ється: частка сировинних товарів знизилася, у той 

час як частка наукомістких товарів і послуг збіль-

шилася. У виробничому секторі також збільшилося 

виробництво, що вимагало високого рівня спеціалі-

зації – промислової і сільськогосподарської техні-

ки і літаків [10].

Більше ніж 80% канадського експорту направля-

лося до США, тому Канада була мало зацікавлена в 

мексиканському ринку [10]. Крім того, канадська 

влада була стурбована тим, що, додавши Мексику 

до зони вільної торгівлі, Канада втратить своїх по-

купців на американському ринку. Однак США ви-

рішили, що створення північноамериканської зони 

вільної торгівлі є їх пріоритетом для безмитного до-

ступу США на ринки Канади і Мексики.

В умовах, коли США залишаються основним 

торговельним партнером Канади, підписання в 1994 

році договору про північноамериканську зону віль-

ної торгівлі істотно стимулювало  динаміку двосто-

ронніх мексикансько-канадських торговельних 

відносин (рис. 1) [4, 10]. В договорі країнам надава-

лися наступні можливості: зменшення або усунення 

(за деякими статтями) тарифів у взаємній торгівлі, 

встановлення загальних стандартів і вимог до тех-

нічних бар’єрів, зниження ризиків завдяки прозо-

рим механізмам врегулювання спорів.

На рис. 1 можна побачити, що кількість товаро-

обігу між країнами стрімко зростає, однак є сут-

тєва різниця між експортом (імпортом) обох дер-

жав. У Мексики торговельне сальдо з Канадою є 

позитивним, а у Канади з Мексикою – від’ємним. 

Мексика – п’ятнадцята за величиною країна-екс-

портер у світі. Протягом 2008–2013 рр. світовий 

експорт Мексики виріс на 5,7% за рік, з  287 млрд 

дол. в 2008 році до  379 млрд дол.  в 2013 році. Сьогодні 

Мексика є третьою за величиною країною – тор-

говельним партнером Канади в світі (після США 

(63,7%) і Китаю (7,5%)) [11].

Створення НАФТА стимулювало зростання 

двосторонніх мексикансько-канадських торговель-

них відносин за такими секторами, як аерокосміч-

ний, автомобільний і агропромисловий комплекси, 

фінансові послуги, інформаційні та комунікаційні 

технології, сприяло зниженню ризиків для канад-

ських інвесторів у банківському та видобувному 

секторах Мексики (рис. 2, 3) [4, 6].

Роль договору про створення північноамери-

канської зони вільної торгівлі для розвитку двосто-

ронніх мексикансько-канадських торговельних 

відносин важко переоцінити. Сьогодні дуже не-

значна частка продукції в цьому регіоні повністю 

виробляється в одній країні і повністю спожива-

ється в інший, оскільки виробничий цикл включає 

в себе не тільки добування корисних копалин, збір 

врожаю або виробничі завдання, але й багато видів 

афілійованих послуг, від бухгалтерського обліку до 

транспортування. Загальне виробництво розбите за 

країнами, щоб мінімізувати витрати. Для Канади в 

регіональному поділі праці головними перевагами є 

наявність досвіду у виробництві товарів з великою 

доданою вартістю та запаси капіталу. Для Мексики 

в якості переваг виступають велика кількість деше-

вої робочої сили та ємкість внутрішнього ринку. 

Таким чином, поставки між країнами-партне-

рами формують дієву економічну систему, в якій 
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кінцевий результат залежить від якості роботи ок-

ремих ланок виробництва, розташованих в різних 

країнах: відомі канадські фірми розташовують ви-

робництва по збірці своєї продукції в Мексиці, що 

забезпечує зниження її собівартості. 

При цьому вже існує конкуренція між підпри-

ємствами Канади і Мексики в низці галузей на аме-

риканському ринку. Сьогодні, як і раніше, США 

залишаються основним 

торговим партнером Ка-

нади: більше ніж 70% 

канадського експорту 

нап равляється на аме-

риканський ринок. 

Тор говельні відносини 

Мексики зі США отри-

мали сильний поштовх 

до розвитку саме зі ство-

ренням НАФТА і про-

довжують набирати силу 

дотепер, хоча й досі зна-

ходяться в різкому кон-

трасті з масштабами тор-

говельних відносин між 

Канадою та США [4, 6]. 

Що ж до динаміки 

двосторонніх торговель-

них відносин між 

Мексикою та Канадою, 

то вона вже зазнала 

значних змін і має всі 

умови для розвитку 

(рис. 4, 5) [4, 9]. 

У 2014 році Мексика 

була четвертим найбіль-

шим експортним ринком 

для канадських продуктів, 

імпортуючи більше това-

рів лише зі Сполучених 

Штатів, Китаю та Великої 

Британії. У вартісному ви-

раженні обсяг продажів з 

Канади до Мексики склав 

10,1 млрд дол., що на 755% 

вище, ніж у 1993 році. 

Середньорічний темп 

зростання експорту з 

Канади до Мексики між 

1993 і 2014 рр. склав 

10,8%. Мексика про-

довжує бути третім за 

величиною постачаль-

ником товарів у Канаду 

після США та Китаю. 

Мексика експортує в 

Канаду товарів на суму 

26 млрд дол., що в 10 ра-

зів більше, ніж у 1993 

році. Середньорічний 

темп зростання експорту 

з Мексики в Канаду в період існування НАФТА склав 

11,1% [11].

Висновки. Таким чином, надійні відносини з 

Мексикою в рамках НАФТА забезпечили Канаду 

доступом до зростаючого мексиканського ринку 

товарів та послуг, дозволили державам побудувати 

на вже існуючих зв’язках між країнами-партнера-
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Рис. 1. Динаміка двосторонньої торгівлі Мексики з Канадою в межах договору 

про північноамериканську зону вільної торгівлі (млн дол. США).

Джерело: [4, 10]

Рис. 2. Галузева структура канадського експорту до Мексики (тис. дол. США). 

Джерело:  [4, 12]

Рис. 3. Галузева структура мексиканського експорту до Канади (млн дол. США). 

Джерело: [4, 12]
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Рис. 4. Динаміка частки Мексики у загальному обсязі зовнішньоторговельного 

обігу Канади (%). Джерело: [4, 12]

Рис. 5. Динаміка частки Канади у загальному обсязі зовнішньоторговельного 

обігу Мексики (%).
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